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Empoderando a los mayol
envejecer donde ellos elij

EL MUNDO ESTA ENVEJECIENDO

653 M 25% son fragiles

<§t + enfermedades croénicas, + soledad
Personas 18% viven solos
o Mayor complejidad en la atencién de necesidades Ma ?
yores . ..
@ . . Tienen 2.4 hijos
(o) Mayores costos para el Sistema de salud y las familias X2 en 2050
x
a
90% de los mayores quieren envejecer donde ellos elijan
Correlacioén con vidas mas largas y de mejor calidad
. - Ellie Concierge.ai
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| Georgia
8 Integracion con Call Center 7x24 y la familia I

Modelo B2B

4 tipos de clientes

B2B contrata Ellie Care como
plataforma de Monitoreo Remoto t
abona U$ 18 / mes / usuario

Wearable adquirido por B2B

Health Insurance Security
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Gervasio Videla Dorna — CEO
10Y C-level executive. 3x entrepreneur
Tenaris. Kimberly Clark. Pfizer. Zoetis

Seed Round Target $1.5M (SAFE)

Patricio Alba - CTO

loT specialist. 2x tech entrepreneur 20% 30% 25% 25%

Siemmens. Wolox. Xavia.
Sales Growth Talento  Producto Core Markets

\ Max Testoni — CCO E:: 9 i=
m 8Y C-level executive. Tech sales specialist. o
Oracle. BBVA. Naex.



https://www.linkedin.com/in/gervasio-videla-dorna-484b7013/
https://www.linkedin.com/in/patricioalba/
https://www.linkedin.com/in/testonim/
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